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‘Teknoloji Gelistirme Projelerinin Sonucunda Saglanacak Tanitim ve Pazarlama
Destegi’ konusunda Sanayi ve Ticaret Bakanhgi’na Iletilmek Uzere TUSIAD Goriisi

2008 yilt hiikiimet programinda yer alan tedbir 2.4 "Teknoloji Gelistirme Faaliyetleri
Sonuglarinin Uygulamaya Gegirilmesinin Desteklenmesi i¢in Calismalar Baglatilacaktir"
konusuyla ilgili olarak Sanayi ve Ticaret Bakanligi sorumlu kurulus olarak ‘tanitim ve
pazarlama destegi ana bashiginda’ ilgili kurum ve kuruluslardan yazili goriis istemistir. Bu
dokiiman destegin yapisi ve kapsamu ile ilgili TUSIAD goriisii olarak hazirlanmistir.

Tanitim ve Pazarlama destegi uygulamalarinda destegin tiirinlin ve hangi asamada
saglanmasinin gerektigi oncelikle destek uygulanacak projelerin belirlenmesine ve projenin
ozelliklerine bagli olmalidir. Tanitim ve Pazarlama destegi uygulanmasi planlanan projeleri
temel olarak iki gruba ayirmakta fayda bulunmaktadir;

Firmalarca Gelistirilen Projeler

Genel olarak firmalarin mevcut hizmet ve Uriinlerini piyasa kosullarina gore yenilemek, pazar
paylarini artirmak veya maliyet etkin hale getirmek amaciyla yiiriittiikleri projeleri icermekte
olup ¢ogunlukla 6z kaynaklarca finanse edilirler. Bu tip projelerle ilgili daha planlama
asamasinda biitge, pazar olanaklart vb. calismalar yapildig1 i¢in endiistrilesme/pazarlama
safhasima saglikli bir gecis yapmak daha kolay olmaktadir. Bu tip projelerin tanitim ve
pazarlama asamasinda desteklenmesinde AB Cergeve projelerinde temel kriter olarak
kullanilan insan ve toplum yasamina katkilar1 konusu 6n plana alinarak, fon tahsisi yapilabilir.

Desteklenen Projeler

Genellikle TUBITAK, MSB Ar-Ge veya AB (Cerceve Projeleri) kaynaklar1 kullanilarak
desteklenen projelerde, bu isi gergeklestirmeye aday firmalarca c¢ogunlukla tanitim ve
pazarlamasinin nasil yapilacagi konusunda onceden belirli bir strateji belirlenmemis olup
projenin tamamlanmasi ana hedef olarak belirlenmistir. Temel olarak yeni teknolojilerin
gelistirilmesini hedefleyen bu projeler, 6rnegin Savunma sektoriinde temel olarak TSK’nin
temel ihtiyaclar1 dogrultusunda OYTEP planlamasi paralelinde ¢ogunlukla devlet kaynakli
fonlarca desteklenmektedir. Bu projelerin cogu OYTEP gerceklesme oraninin % 10°dan daha
diisiik olusu ya da Ar-Ge maksatli olarak desteklenen bu projelerin aslinda dis kaynakli
irlinlerle benzestigi i¢in teknoloji / maliyet avantajini yitirmis olmalar1 ve ilgili {Uriind
yurtdisindan tedarik etmek ¢ok daha ucuza geldigi icin endiistrilesme asamasina
gecememislerdir. Endiistrilesme asamasina ulasan ve Uriin haline gelenler i¢in ise tanitim ve
pazarlama konusu ciddi bir problem olmaktadir.

Bilgi Teknolojileri ve Telekomiinikasyon sektorii 6zellikle son yillarda iiriin geligtirme
konusunda bir hamle icinde olup, teknoparklarin ve buradaki firmalarin sayisinin artisi ile
dinamizm kazanmistir. Savunma sektoriinde yer alan firmalar 6zellikle son yillarda milli
yazilimlarin gelistirilmesi ve TSK’nin ihtiyaglarinin yerli kaynaklardan karsilanmasi amaciyla
cesitli tesvikler almis ve degisik projeleri iistlenmislerdir. Bunun yaninda iletisim
sektoriindeki irili ufakli pek ¢ok firma 6zellikle isgiicli agirlikli projelerde (yazilim ve teknik



destek) yurtdisina hizmet vermektedir. Sektdrdeki bu ugraslara karsin hala tamamiyla biitiin
haklar1 firmalarimiza ait iiriin sayist ¢ok azdir ve sektorde yer alan firmalarin ¢ogu
altytiiklenici pozisyonunda faaliyetlerini siirdiirmektedir.

Bu sebepten otiirii destek saglanacak projelerde biitiin haklar1 tamamen desteklenen firmaya
ait bir iirlinlin ortaya ¢ikmasi (mevcut olmasi) gerekmektedir. Bu tiir projeler gerek gelistirme
asamasinda gerekse tanitim ve pazarlama asamasinda, projenin gelistirme ve uygulanmasi i¢in
gerekli tanitim stratejileri dogrultusunda desteklenmelidir. Destegin tiirii ise iirtinlin 6zellikleri
ve tanitim stratejisi paralelinde olmalidir.

Tiirk firmalarmin 6zellikle savunma sektoriindeki firmalarin karsilastigir temel pazarlama
problemlerinin basinda kredi destegi gelmektedir. Savunma Sanayii firmalarimizin temel
hedefini Tiirki Cumbhuriyetleri, Ortadogu ve Kuzey Afrika iilkeleri olusturmaktadir ancak
rakip pozisyonundaki firmalarin tamam {iilkelerinden veya diger iilkelerden uzun vadeli
diistik faizli kredi tahsisleri yaptirirken Tiirk Savunma Sanayii firmalarini destekleyebilecek
giiclii finansal kaynaklar bulunmamaktadir. Savunma sektoriinde Uriinlerinizi tanitmak ve
pazarlayabilmek i¢in finansal destek olanaklarina da sahip olmak gerekmektedir.

Proje ile hedeflenen Pazar/ veya pazarlar, tanitim ve destek uygulamasi igin bir diger faktor
olmalidir. Rekabet giicii yiiksek, ihracat potansiyeli tasiyan ve yiiksek katma degerli projelere
oncelikle destek verilmelidir.

Fuar ve Kongre katilimi i¢in Onerilen Destekler:

Cesitli teknolojilerin konu edildigi kongrelere ve fuarlara diinyada daha fazla 6nem verilirken
{ilkemiz ne yazik katilimda geri kalmaktadir. Ozellikle giderek bir tartisma ve fikir aligverisi
platformuna donilisen bu tip organizasyonlar teknolojinin geldigi son noktanin izlendigi,
rakiplerin takip edilebildigi, en son iriinlerin tanitima ¢iktig1, herkesin en avantajli sekilde
iirlinlerini pazarladig1 platformlardir. Rekabet giiciiniin gézlenebildigi bu platformlarda yer
almak ve bu sayede goriiniirliik saglamak marka olabilmek adina 6nemli bir isleve sahiptir.
Dolayisiyla Tiirk firmalarinin bu tip organizasyonlarda daha fazla yer almalari, hem iirlinlerini
tanitma ve pazarlama, hem de kendi alanlarindaki gelismeleri takip edebilmeleri adina biiyiik
Onem tasimaktadir.

Bu cercevede soz konusu tanitim desteginin oldukga basit, anlasilir ve giiven temelli bir
yapiyla giiclii bir kontrol mekanizmasina sahip olacak sekilde asagidaki kosullara sahip
olmasinin yararh olacagi diistiniilmektedir;

e Uluslar aras1 fuarlarda (sektér ayirt etmeksizin) yer alacak firmalara eger iilke
pavyonu varsa Turkiye pavyonunda firma standinin masrafinin karsilanmasi, yoksa
m2 {izerinden belli bir sinira kadar karsilanmasi,

e Fuarda gorev alacak 2 kiginin de yol masraflarinin karsilanmasi,

e Kongreler i¢in, sunum yapilmasi halinde sunumu yapacak firma yetkilisinin ulasim ve
konaklama masraflarinin %90’ 1nin karsilanmasi, diger firma yetkilerinin katilim
icretlerinin karsilanmasi; sunum yapilmamasi halinde bir kisinin yol ve katilim
masrafinin karsilanmasi,

gibi hususlar1 destek mekanizmalarinin temelini olusturmalidir. Bu tip desteklerden
faydalanan firmalar etkinlik sonunda faaliyet raporlari ile masraf belgelerini yeminli mali



miisavirlerin onay1 ile Sanayi ve Ticaret Bakanligi’na sunup masraflar1 karsihigi 6denek
alabilmelidir.

Bunlarin disinda, fuar ve kongre katilimi haricinde yeni bir teknolojik tirliniin tanitilmasi
amaciyla hazirlanacak brosiir, ilan ve tanitim filmleri gibi faaliyetlere mali destek saglanmasi
ozellikle KOBI’lerin tanitim ve pazarlama faaliyetlerine gii¢ katacaktir.

Biitiin bunlara ek olarak asagidaki hususlarin da 6neminin altin1 ¢izmek isteriz:

1.

Belli merkezlerde patent, faydali model, endiistriyel tasarim, marka koruma gibi
konularin danisilabilecegi ve Tcretsiz damigma hizmeti saglayacak birimler
kurulmalidir.

Ayni kavram standart gereksinimleri i¢in de s6z konusudur. Yani, gelistirilen bir
iriiniin tagimast gereken ozelliklere iliskin standartlarin saptanmasi (TSE, EN, DIN,
ANSI vs.), bu standartlarin temin edilmesi i¢in hem danigsmanlik ve hem de hizmet
gereksinimi bulunmaktadir.

Bir onemli diger konu drilinlerin gerekli standartlara uyup uymadiginin test
edilmesidir. Ulkemizde bu tip kuruluslar ¢ok az sayidadir ve her tiir iiriin ve standarda
uygun olarak da testler yapilamamaktadir. Bu tip akredite test kuruluglarinin tiir ve
sayis1 arttirilmalidir.

Metroloji, ¢cok dnemli bir bagka konudur. Ulusal Metroloji Enstitiisii, bircok konuda
hizmet vermektedir. Ama 6rnegin radyoniiklid metroloji mevcut degildir. Bunun gibi
baska eksiklikler de s6z konusu olabilir. Bu eksiklikler saptanip, konulara iliskin
laboratuar kurulmasi ve uzman yetistirilmesi saglanmalidir. Boylece o6l¢iimleme
ihtiyacinin tiimii yurt i¢inde saglanabilmelidir.

Bir¢ok iirliniin CE isareti tagimasit zorunlulugu bulunmaktadir. Ancak ozellikle
medikal iiriinler i¢in lilkemizde “Notified Body”, yani CE isareti izni veren kurulug
bulunmamakta, bu igslemin mutlaka yurt dis1 kuruluslardan saglanmasi gerekmektedir.
Bu zorunluluk, hem zaman ve hem de parasal anlamda giicliik olusturmaktadir.
Ulkede bu tip kuruluslarin ¢ogalmas1 desteklenmeli, CE isaretleme islemi i¢in kaynak
saglanmalidir.

Cok 6nemli bir diger konu imalat konusudur. imalat tiplerinin (Makro, mikro,
nano....), olanak ve yeteneklerin, lilke ¢apinda envanterlestirilmesi gereklidir. Bazen
en umulmadik bir bolgede ve sehirde, en umulmadik olanak ve yeteneklere sahip
kuruluslar bulunabilmektedir. Ulke ¢apinda bir veri tabam ile isteyenin istedigi tip
imalat yapan kurulusu arama ve ulagma islemi ¢ok kolaylastirilabilir.

Tanitim ve Pazarlama, ancak yukaridaki olanaklar saglandiktan ve iiriin elde edildikten sonra
diisiiniilebilir ve parasal boyutu hari¢ en kolay konu olarak degerlendirilebilir.



